
Date de début : 14/08/2012
Date de fin : 14/09/2012

Nb de contacts

Nb de prospects

Nb de ventes

Nb nouveaux clients

Nb de contacts

Nb de prospects

Nb de ventes

Nb nouveaux clients

Mois 2 Mois 3

Mois 2 Mois 3

Appréciation de l'action sur une échelle de 0 
à 10
(0 nul - 10 très rentable)

Plan d'action de prospection

Type d'actions

Moyens financiers
Moyens opérationnels

Nom de l'action

Résultats obtenus Mois 1

C.A
Objectifs

C.A réalisé

Mois 1
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